Unser Kunde ist ein international erfolgreiches kunststoffverarbeitendes Unternehmen aus
der Region Hohenlohe und entwickelt hochwertige Hightech L&ésungen, schwerpunktmaBig im
Bereich Automotive. Nachhaltigkeit und ein hohes Umweltbewusstsein werden bei unserem
Auftraggeber gelebt. Aufgrund hoher Nachfragen braucht unser Kunde nunmehr zur

Betreuung der DACH Region Verstarkung.

Sind Sie leidenschaftliche*r Vertriebler*in?

Sie verstehen es, unterschiedliche Bedlrfnisse von Kunden zu erkennen und entsprechende
Lésungen zu erarbeiten? Sie mdchten als Mensch und Mitarbeiter*in wertgeschatzt und anerkannt

werden?

Dann bewerben Sie sich jetzt zur Unterstlitzung des Vertriebsteams im Raum Hohenlohe in

Festanstellung zur Direktvermittlung als:

Key Account Manager (m/w/d)

KENNZIFFER 12260/2

Art: Vollzeit | Unternehmensbereich: Vertrieb | Ort: Region Hohenlohe

e Eine spannende und abwechslungsreiche
Aufgabe in einem wachsenden und
nachhaltigen Unternehmen

e Eine langfristige Perspektive in einem
sympathischen Team und
professionellem Umfeld

e Hoher Entscheidungs- und
Gestaltungsfreiraum

e Flexible Arbeitszeiten plus Mdglichkeit 2
Tage Home Office nach Einarbeitung

e Urlaubs- und Weihnachtsgeld

e BAV mit 20% Arbeitgeberzuschuss sowie
Zahnzusatzversicherung

¢ Umfangreiche betriebliche
Sonderleistungen (bspw. Fahrgeld- und
Essensgeldzuschuss; Sonderurlaub bei
familiaren Ereignissen etc.)

e Forderung von
WeiterbildungsmaBnahmen
Ein unbefristeter Arbeitsvertrag sowie ein
Firmenwagen

e Eigenverantwortliche Beratung und
Betreuung der Kunden beziiglich
Produktentwicklungen, Marktstrategien
und Planungen

e Bearbeitung von Kundenanfragen sowie
Ausarbeitung kundenspezifischer
Lésungen

e Aktiver Aufbau und Weiterentwicklung
der bestehenden Kundenstruktur und
ErschlieBung neuer Zielmarkte

e Angebotserstellung,
Verhandlungsfiihrung plus
Nachverfolgung

e Koordination der globalen Produkt- und
Preisstrategie

e Vertriebsplanung- Uberwachung und
Controlling

e Analyse und Beobachtung des
Wettbewerbs

e Prasentation der Produkte auf Messen

und beim Kunden ,vor Ort" (Reisanteil

ca. 2-3 Tage pro Woche- Uberwiegend

Tagesreisen)

Abgeschlossene technische oder

kaufmannische Ausbildung (mit

technischem Hintergrund) oder

abgeschlossenes Studium

e Mehrjahrige Berufserfahrung im Vertrieb,
idealerweise im Umfeld Automotive

e Technische Affinitat unbedingt

erforderlich

Reisebereitschaft in der DACH Region

Sicherer Umgang mit MS-Office und

Teams

e Verhandlungssichere Deutsch- und

flieBende Englischkenntnisse

Darlber hinaus sind Sie eine agile und
souverane Persénlichkeit mit der
notwendigen Ausdauer und Weitsicht zum
nachhaltigen Aufbau der
Kundenbeziehungen. Sie sind ein ,Macher"
mit der notwendigen ,Hands on Mentalitat"...

P.S.: Weitersagen lohnt sich! Empfehlen Sie
uns gerne weiter. Fiir jede erfolgreiche
Empfehlung schenken wir IThnen 3
Ubernachtungen in einem Hotel Ihrer Wakhl.

A ® Burgerbrau | 02 Sudhaus Ihre Ansprechpartnerin:
BECK HAUSER Frankfurter Strae 87

_ PERSONAL&LOSUNGEN___

Andrea May

97082 Wurzburg Telefon 0931 | 78 01 26-0
www.beckhaeuser.com andrea.may@beckhaeuser.com



