STIEBEL ELTRON
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Account Manager / Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) Haustechnik Region Region Karlsruhe,

Ludwigsburg, Bruchsal

lhre Aufgaben

Sie vermarkten unsere Produkte und Systemlosungen durch personliche AuRendienstkontakte aktivan unsere Marktpartner
(Fachhandwerk, Haushersteller und GroRhandel), schwerpunktmaRig im Bereich der Heizungswarmepumpen,
Liiftungsanlagen, Klimaanlagen, Wohnungsiibergabestationen sowie dezentral elektrischen Warmwasser- und
Komfortheizungsgeraten

Sie betreiben strukturierte Neukundenakquise und bauen unseren Marktanteil durch zielgerichtete Identifikation von
Potentialkunden und nachhaltige Neukundenansprache aus

Sie liberzeugen durch kundennutzenorientierte Konzeptabstimmungen sowie die Organisation und Durchfiihrung von
geeigneten Veranstaltungen und MaRnahmen

Sie managen und entwickeln lhr eigenes Verkaufsgebiet und Ihren Kundenstamm zur Steigerung der Kundenselbststandigkeit
und der Effizienz

Sie beraten und erstellen Angebote mit Unterstiitzung des Vertriebsinnendienstes und bringen Objekte und Angebote zum
Erfolg

Sie nutzen vorhandene Hilfsmittel, wie das CRM-System (Salesforce) und Reporting, aktiv zur Selbststeuerung

lhr Profil

Sie verfligen iiber eine abgeschlossene technische oder kaufmannische Ausbildung, z. B. als Anlagenmechaniker / Installateur /
Monteur fiir Sanitar-, Heizungs-, Klima- oder Elektrotechnik oder als GroR- und AuRenhandelskaufmann (m/w/d)

Sie konnen mehrjahrige Berufserfahrung im AuBendienst und nachweisbare Erfolge vorweisen

Sie haben gute Branchen- und Marktkenntnisse im Bereich Sanitar, Heizung, Klima oder Elektro

Sie konnen hervorragend iliberzeugen, tragen gerne Verantwortung und sind kommunikationsstark und flexibel

Gute MS-Office-Kenntnisse (Excel, PowerPoint, Word) und ein Fiihrerschein Klasse 3/B runden |hr Profil ab

lhre Benefits

Passt lhr Profil? Dann freuen wir uns auf lhre aussagekréftige Bewerbung unter:

Es erwarten Sie verantwortungsvolle und vielseitige Aufgaben sowie gute Entwicklungsperspektiven in einem international
wachsenden Familienunternehmen

Flache Hierarchien, Zusammenarbeit auf Augenhdhe und eine offene Kommunikations- und konstruktive Feedback-Kultur
Eine attraktive Vergilitung mit einem leistungsbezogenen Entgeltbestandteil

Sie erhalten einen gut ausgestatteten Firmenwagen von einem deutschen
Markenhersteller, auch fiir die Privatnutzung, moderne IT-Hard- und Software
sowie ein Smartphone

lhren guten Start stellen wir durch eine Onboarding-Veranstaltung, individuelle
Einarbeitungspldane, maRgeschneiderte WeiterbildungsmaRnahmen und die
Unterstiitzung erfahrener Kollegen sicher

Zusatzlich erhalten Sie attraktive Sozialleistungen, wie z. B. eine
Gruppenunfallversicherung, die auch den Privatbereich umfasst, und Bike-Leasing

Stellenangebote: Account Manager / Gebietsverkaufsleiter (m/w/d) Sven Burkhardt

Haustechnik Region Karlsruhe, Ludwigsburg, Bruchsal (2012)
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