« Innovative Produkte fiir zukunftsorientierte Technologiebranchen
o Ubernehmen Sie umfassende Kundenverantwortung

Vor liber 50 Jahren in Japan gegriindet, haben wir uns seither kontinuierlich weiterentwickelt und gehéren heute zu den
weltweit flihrenden Herstellern von Produkten im Bereich der Lottechnik. Mit unseren internationalen Produktions- und
Vertriebsstandorten stellen wir die erfolgreiche Betreuung unserer Kunden sicher. Dabei vertrauen uns sowohl
Mittelstands- als auch GroBunternehmen u.a. aus den Branchen Consumer Electronics, Automotive / Elektromobilitat,
Aerospace und Elektronik fiir kiinstliche Intelligenz. Zuverldssigkeit, technologischer Fortschritt und o©kologische
Verantwortung sind zentrale Gesichtspunkte unseres Handelns.

Werden Sie Teil unserer Europa-Organisation und verstarken Sie uns vom Home Office (in Deutschland) aus als

Sales Engineer m/w/d)

o Elektronikindustrie

lhre Aufgaben:

e Vollumfangliche Verantwortung fir einen definierten Kundenkreis

e Aktive Betreuung und kontinuierliche Weiterentwicklung der bestehenden Kunden sowie Gewinnung von
Neukunden
Zielgerichtete technische Beratung hinsichtlich kundenspezifischer Anwendungen und Produktanpassungen

e Verantwortungsvolle Projektverfolgung von der Angebotsphase bis zur Auslieferung
Enge Zusammenarbeit im internationalen Vertriebsteam und mit Distributionspartnern zur Betreuung globaler Key
Accounts

e RegelmaBige Markt- und Wettbewerbsbeobachtung in Bezug auf Entwicklungen und Markttrends

e Teilnahme an Fachmessen und Konferenzen

lhr Profil:

e Erfolgreich abgeschlossenes Ingenieur-Studium oder technische Berufsausbildung mit Weiterbildung zum Staatlich
gepriften Techniker oder Meister, z.B. im Bereich Elektronik, Elektrotechnik, Mechatronik, Verfahrenstechnik,
Automatisierungstechnik, Werkstoffpriifung oder vergleichbar

e Praktische Berufserfahrung im technischen Vertrieb oder einer kundennahen Position (z.B. Produktmanagement,

Projektmanagement, Field Service, Customer Support, Inside Sales, Applikation)

Sicheres, vertriebs- und kundenorientiertes Auftreten

Kommunikationsstdrke verbunden mit einer selbststdndigen und strukturierten Arbeitsweise

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse

Bereitschaft zu regelmdRigen Geschaftsreisen

Sie suchen eine abwechslungsreiche Aufgabe in einem international ausgerichteten Technologie-Unternehmen?
Dann freuen wir uns auf Ihre Bewerbung, die Sie bitte an die von uns beauftragte beratungsgruppe wirth + partner
per E-Mail an info@wirth-partner.com senden. Fiir eine erste Diskussion steht lhnen Herr Stefan Wirth unter
Tel. 089 / 45 99 58 O jederzeit gerne zur Verfligung.
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ZeppelinstraBe 69-81669 Minchen

Auch als Technical Sales Engineer, Sales Manager, Field Sales Engineer, Regional Sales Manager, Gebietsverkaufsleiter, Vertriebsingenieur, Techniker
Vertrieb, Key Account Manager, Technischer Vertriebsmitarbeiter kénnen Sie (m/w/d) sich gerne von dieser Ausschreibung angesprochen fihlen.

www.wirth-partner.com
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