
Als systemunabhängiger Profi für Automati-
sierung und IT begeistern uns vor allem die 
aktuellen Megatrends: digitale Transformation, 
künstliche Intelligenz oder Green Energy – um 
nur einige zu nennen. In diesen spannenden 
Bereichen entwickeln wir passgenaue Lösungen 
für die Fertigungsindustrie. Als Teil der onoff 
group ist die onoff engineering gmbh hier ein 
nachgefragter Partner. Unsere Kunden sind 
dabei so abwechslungsreich wie anspruchsvoll. 
Sie stammen aus Branchen wie Pharma, Chemie, 
Nahrung/Genuss oder Wasser/Abwasser. Aber 
auch vom Handel werden unsere maßgeschnei-
derten, zukunftsorientierten Lösungen zuneh-
mend nachgefragt.

Über 180 Mitarbeitende verwirklichen bei onoff 
ambitionierte Kundenprojekte rund um das 
Thema Industrie 4.0 – und bringen dafür an acht 
verschiedenen Standorten im In- und Ausland 
ihre Kompetenz und Erfahrung zum Einsatz. 
Was sie dabei besonders schätzen? Optimale 
Entwicklungsmöglichkeiten in spannenden Um-
feldern und die Chance, schon früh Verantwor-
tung zu übernehmen. Wollen auch Sie ein Teil 
davon werden und mit uns die Welt verändern? 

       Ihre Karriere?

Evolutionär!
onoff engineering gmbh
Niels-Bohr-Str. 6
D-31515 Wunstorf

Telefon: +49 5031 9686-0
E-Mail: hr@onoff-group.de  
Web: www.onoff-group.de

Ingenieur (m/w/d) Vertrieb  
Automatisierungstechnik

für Region Süd/Augsburg
Ihre Aufgaben:
Selbstständige, nachhaltige Betreuung, Erweiterung und  
Entwicklung Ihres Vertriebsgebietes 
Pflege bestehender Kundenbeziehungen  
Planung der strategischen Geschäftsentwicklung bei Bestandskunden
Entwicklung von Lösungsstrategien und -konzepten für unsere Kunden
Analyse neuer Marktpotentiale und Aufbau neuer Kundenbeziehungen
Koordination und Begleitung unserer Projekte aus vertrieblicher Sicht
Aktive Zusammenarbeit mit dem Vertriebsinnendienst
 
Ihr Profil:
Technische Ausbildung im Bereich MSR-/Automatisierungstechnik  
oder Elektrotechnik
Berufserfahrung, idealerweise im technischen Vertrieb
Hohe Dienstleistungsorientierung und Reisebereitschaft
Zielorientiertes Handeln mit Fokus auf betriebswirtschaftliche Kennzahlen
Verhandlungsstärke, Überzeugungskraft und sicheres Auftreten
Sehr gute Kenntnisse klassischer Präsentations- und Vortragstechniken 
Gute EDV-Kenntnisse im Bereich Office und ERP-System
Sichere Sprachkenntnisse in Deutsch und Englisch in Wort und Schrift
 
Wir bieten: 
Einen unbefristeten Arbeitsvertrag mit flexiblen Arbeitszeiten  
und 30 Tagen Urlaub/Jahr
Firmenwagen (auch zur privaten Nutzung)
Individuelle Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten
Betriebliche Altersvorsorge & Vermögenswirksame Leistungen
Laptop & mobiles Arbeiten
Zuschuss Fitnessstudio (über Hansefit)


